

	
	

	


		

			      
			      	Xing
	Facebook
	Youtube
	LinkedIn

Telefon: +49-8031-67228

			      

		


		

        [image: SCHUBs Vertriebskonzepte]	Start
	Vorträge
	Training


	Motivation und Persönlichkeit
	Kundengewinnung
	Kundenbindung



	Die SCHUBs
	Happy Sales
	Kunden
	Aktuelles


	Termine
	Interviews
	Presseartikel
	Presseservice



	Kontakt
	
	        			
							
								
						          
						          Menü
								
							
							Menü
						
	        		   



 
 
		
		






	

	[image: Schubs Vertriebskonzepte - Sandra Schubert - Training, Seminare, Vorträge - Presseartikel]






Presseartikel Verkaufen 4.0, Digitalisierung, Positive Psychologie, Empfehlungsmarketing und Zeitmanagement 





Digitalisierung im Verkauf – lesen Sie hier wie Vertrieb 4.0 funktioniert und wie Sie für Kundengewinnung und Kundenbindung im digitalen Zeitalter sorgen!

Mit Empfehlungen und Bewertungen für Neukunden sorgen_Eyebizz

Digitalisierung und Vertrieb 4.0_5 strategische Tipps wie Mensch und Technik sich perfekt ergänzen

Bei Anruf Erfolg_Wie Sie am Telefon für Kundenbegeisterung sorgen_AußendienstInformationen

Hypride Lösungen im Vertrieb 4.0_so funktioniert Kundengewinnung heute

Wie Kaufentscheidungen heute entstehen_eyebizz

Wie ein guter Verkäufer jeden Algorithmus schlägt_Verkaufsexpertin Sandra Schubert in cash

Netcoo_10 Tipps zum Social Selling von Verkaufsexpertin Sandra Schubert

baby & junior_Kundengewinnung und Kundenbindung im digitalen Zeitalter

PARFÜMERIE_Kundengewinnung im digitalen Zeitalter

Praxis Kommunikation_Im Verkaufsgespräch für AHA Momente sorgen

POSkompakt_Wie Sie mit Mikromomenten der Verbundenheit für Neukunden sorgen

Getränke Zeitung_So wird man zum glücklichen Verkäufer

baby & junior_Kundengewinnung und Kundenbindung im digitalen Zeitalter

Außendienstinformationen_SCHUBs gibt Tipps zur Verkaufsgesprächsführung im Digitalen Zeitalter

Quintessenz Journal_Positive Emotionen zwischen Arzt und Patient

AußendienstInformationen_Positive Emotionen im Verkauf

seminar-inside -Keynote Speaker Sandra Schubert über Optimismus als Erfolgsfaktor

kmu Rundschau – Sandra Schubert gibt Verkaufstipps für ein professionelles CRM

Praxis Kommunikation Organisierst Du noch oder lebst Du schon – SCHUBs gibt Tipps zum Zeitmanagement

Friseurwelt – Keynote Speaker Sandra Schubert zum Thema Empfehlungsmarketing

NETCOO – die SCHUBs gibt Tipps zum Verkaufen 4.0.

Eyebizz – Vertriebsexpertin Sandra Schubert gibt Verkaufstipps für Augenoptiker

Vertriebsmanager.de – Keynote Speaker Sandra Schubert über Zeitmanagement im Verkauf

ZT Zahntechnik Zeitung – Keynote Speaker Sandra Schubert gibt Tipps zum Thema Happy Sales

Strompraxis – Sandra Schubert über Neukundengewinnung

baby&junior – Sandra Schubert gibt Tipps zum Thema Positive Psychologie im Verkauf

DOZ Deutsche Optikerzeitung – Sandra Schubert zu Führung im Verkauf mit Happy Sales

Focus – Keynote Speaker Sandra Schubert zum Thema Happy Sales

ZOOFACHTrend – Sandra Schubert zum Thema Positive Psychologie im Verkauf

unternehmerWISSEN – Sandra Schubert gibt Tipps zum Thema Happy Sales

Value – Keynote Speaker Sandra Schubert über Positive Psychologie im Verkauf

kmu Rundschau – Sandra Schubert zum Thema Positive Psychologie im Verkauf

Verkaufen – Sandra Schubert gibt Tipps für mehr Motivation im Verkauf

coach!n – Keynote Speaker Sandra Schubert gibt Verkaufstipps zum Verhandeln

KMU Magazin – Sandra Schubert gibt Tipps zur Positiven Psychologie im Verkauf

Vertriebszeitung.de – Keynote Speaker Sandra Schubert über Positive Psychologie im Verkauf

Verkaufen.co.at – Sandra Schubert gibt Verkaufstipps

Focus – Sandra Schubert gibt Verkaufstipps zum Thema Preis

DOZ Deutsche Optikerzeitung – Sandra Schubert zum Thema Beratung im Verkauf

Außendienstinfo – Sandra Schubert gibt Tipps zur Positiven Psychologie im Verkauf

unternehmer.de – Keynote Speaker Sandra Schubert über Positive Psychologie im Verkauf

Augenoptiker – Keynote Speaker Sandra Schubert zum Thema Empfehlungsmarketing






 Aktuelle Verkaufstipps für Motivation und Erfolg
Erfolgreich neue Kunden gewinnen – so klappt es mit der Akquise

Motivation und Erfolg im Verkauf kommt mit der guten Vorbereitung. Dazu gehört eine merk-würdige Kurzvorstellung – ein Elevatorpitch, der im Gedächtnis bleibt.

Mehr Spaß am Verkauf gewünscht?
Das Verkaufsbuch von Sandra Schubert

"Happy Sales – Mit Motivation und Organisation zum Erfolg im Verkauf"
Erfolgreiche Keynote Speaker empfehlen Happy Sales:
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"Das spannende und pragmatische Buch für Verkäufer, die nicht nur ihre Kunden, sondern auch sich selbst glücklich machen."

Sabine Asgodom, Keynote Speaker und Erfolgscoach


„Gute Verkäufer sind echte Glückskinder - sie erkennen nicht nur Chancen, sondern nutzen diese auch. Sandra Schubert zeigt mit Happy Sales wie aktives Verkaufen richtig glückt. Eine echt empfehlenswerte Lektüre!“

Hermann Scherer, Business-Expert und Speaker


Mehr zum Buch und
	zur Methode Happy Sales
 



Bestellen Sie jetzt Ihr persönlich signiertes Happy-Sales-Buch für mehr Motivation und Erfolg im Verkauf.
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Sandra Schubert 

Taxisstr. 10a 

83024 Rosenheim 

Telefon: +49 8031 67228

Mobil: +49 171 7424089

kontakt@schubs.com 
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Aktuelle Verkaufstipps für Motivation und Erfolg
Stufenweise geht’s zum Erfolg im Verkauf

Was sind Ihre entscheidenden Schritte auf dem Weg zum Kaufabschluss? Zerlegen Sie Ihren Verkaufsprozess in die relevanten Stufen und bauen Sie sich eine Happy Sales Erfolgspyramide. Denken Sie an die berühmte Cheops-Pyramide, die wurde auch nicht an einem Tag erbaut.

Mehr Happy Sales Verkaufstipps finden Sie hier…
Mehr erfahren
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